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Pubblicizza GRATIS la tua Attività
Entra nel mondo di mimandaunamico 
Aforismi

Un estraneo è solo un amico che ancora non si conosce.
(Anonimo)
Non c’è permesso scegliere la cornice del nostro destino.                               Ma ciò che vi mettiamo dentro è nostro. 
(Dag Hammarskjöld)

Molti pensano che avere talento sia una questione di fortuna;                              forse la fortuna è questione di talento.
(Jacinto Benavente y Martinez) 
Meglio essere folle per proprio conto che saggio con le opinioni altrui.
(Friedrich Nietzsche)

Potete giudicare quanto intelligente è un uomo dalle sue risposte.                     Potete giudicare quanto è saggio dalle sue domande. 
(Naguib Mahfuz)
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Chi siamo

Mimandaunamico è un circuito commerciale, in via di espansione, mediante il quale il negoziante può fare un tipo di pubblicità mirata e quindi non dispersivo.

Il negoziante nel circuito MMA può fare ricerche di mercato e inviare messaggi pubblicitari, di varia forma, senza che gli stessi vadano persi per colpa di un errore di valutazione del target .

Il circuito MMA è anche un circuito web, pertanto il negoziante, una volta entrato, può avere la possibilità di essere visto anche da utenze lontane dal suo domicilio e magari “esportare” i suoi prodotti.

Mimandaunamico è una filosofia di vita, è un modo per riscattare sia il commerciante, spesso considerato poco attento alle esigenze del cliente, che il consumatore, che, per ottenere vantaggi deve aspettare momenti particolari dell’anno, e deve fare una ricerca estenuante di chi offre il prezzo e il prodotto migliore.

Con il nostro sistema, da una parte il consumatore può ottenere sconti e/o servizi vantaggiosi e duraturi nel tempo, dall’altra il negoziante ha la possibilità di fare pubblicità in modo completamente gratuito, riconoscendo una percentuale di sconto, scelta da lui, al possessore della mimandaunamico card.
La Mission MMA

La nostra mission è di dare una possibilità anche al negozio più piccolo della provincia più sconosciuta, a chi non può spendere soldi per campagne pubblicitarie, a chi vuole conservare il Made in Italy e combattere le grosse catene di distribuzione.
Gli strumenti che oggi mettiamo a disposizione ai negozianti, saranno gli stessi che metteremo a disposizione domani.

Anche tra qualche anno, quando il numero dei collaboratori MMA sarà cospicuo, tutti quelli che vorranno entrare nel nostro circuito lo potranno fare senza pagare niente.

La nostra card dovrà essere un'unica card da portare con sé, perché darà sconti in tantissimi negozi.

Vogliamo creare un sistema che faccia guadagnare un po’ tutti, seguendo la logica delle 3Q.
Qualcuno farà guadagnare Qualcosa a Qualcun altro.
Per le Aziende
Il listino di MMA è pieno di varie offerte che possono anche essere composte dal commerciante, come meglio crede, per soddisfare le proprie esigenze.

In questa sezione parleremo solo dell’offerta che MMA mette a disposizione del commerciante a titolo completamente gratuito, per tutte le altre offerte basta andare su www.mimandaunamico.it e consultare la sezione AZIENDE dove c’è il listino MMA con tutte le indicazioni per scegliere il proprio prodotto.
MMA Basic

costo zero €

1. Circuito MMA, significa essere conosciuti dai possessori della MMA Card.
2. Dominio II Livello
www.mimandaunamico.it/iltuonome

3. Indirizzo di posta elettronica es. iltuonome@mimandaunamico.it 

4. Sito internet composto da quattro pagine
5. Invio di e-mail di benvenuto a tutto il data base 

6. Banner a rotazione sull’home page di MMA di dimensioni max 150L x 110H
7. Materiale di merchandising, adesivi, depliant
8. Spazio standard sul catalogo MMA con descrizione attività, recapiti e tipo di sconto e/o servizio offerto

9. Diventare un PDI dei navigatori satellitari, sarai visibile sui navigatori satellitari.
Vademecum Aziende

Per utilizzare la proposta commerciale di MMA, basta seguire le seguenti indicazioni e in brevissimo tempo la sua attività sarà online.

Primo passo collegarsi al sito web www.mimandaunamico.it (se non ha un collegamento internet, si può fare tutto tramite posta, compilando il contratto allegato firmarlo e spedirlo a MMA insieme a tutto il materiale, foto, listini etc, che si vuole pubblicare sul sito MMA) andare nella sezione Area Riservata, cliccare su Registrati mettendo prima il puntino su Convenzionato e, se si vuole la formula gratuita, cliccare su MMA Basic.
A questo punto inserire tutti i dati inerenti, l’attività, fare una breve descrizione della stessa e dello sconto e/o servizio che si vuole offrire al possessore della mimandaunamico card (es.10% sul totale) le relative limitazioni (minimo acquisto 50 €)e infine cliccare su continua, accettare le condizioni previste dal contratto, dopo averlo letto attentamente, e infine accettare la normativa sulla privacy.
Dopo aver inviato il modulo aspettare la risposta da MMA, che risponderà entro le 48 ore successive all’iscrizione, e le relative password per accedere al sito e creare il proprio negozio online.

A questo punto le basta solo utilizzare tutti gli strumenti messi a disposizione da MMA per creare le sue pagine. 
Dopo la creazione del proprio negozio online MMA invierà i messaggi di benvenuto a tutti i possessori della card come da contratto.
Per i Clienti/Collaboratori
Il nostro cliente, che per noi è importantissimo perché è la nostra benzina, deve acquistare la nostra mimandaunamico card, scegliere i negozi convenzionati e utilizzare lo sconto che gli spetta come titolare della card.
La MMA Ccard costa solo 40 € ed ha le seguenti caratteristiche:
1. 
Beneficenza

       

(Il 5% del valore della carta)
2.   
Attività Imprenditoriale 


(Vendita mimandaunamico card)

3.  
Minimo Investimento


(Solo 40 €)

4.  
Guadagni Diretti 



(Fino a 10 €)

5.  
Guadagni Indiretti 



(Fino a circa 45.000 €)

6.  
Minimo Impegno Lavorativo 

(Almeno 4 vendite)

7.  
Rientro veloce dell’ investimento 
(Raggiungimento 20 Collaboratori)

8.  
Costante Controllo Attività

(Tramite il sito e sms/e-mail)

9.  
Premi Attività 




10. Sconto Negozi Sponsor %  

(MMA CARD)

11. Spazio Web




(Pagine Personali)
12. Puntualità nei pagamenti


(Ogni mese)
13. Know How




(Supporto e conoscenza di MMA)
14. Nessun Rinnovo della carta quindi nessuna scadenza e limitazioni di tempo
Vademecum Clienti/Collaboratori

La mimandaunamico card non la trovi nei classici punti vendita (Bar, Tabaccherie, etc).

La puoi acquistare solo dal sito www.mimandaunamico.it oppure tramite chi l’ha già acquistata, perché una volta che si acquista, automaticamente, si diventa anche un distributore, senza costi aggiuntivi, e si viene pagati ogni volta che la si consiglia, secondo una tabella meritocratica. questo è l’MMA marketing che è descritto nella pagina successiva.

Una volta sul sito bisogna andare nell’ Area Riservata mettere il puntino su Possessore Card e cliccare su Registrati.

Inserisci i tuoi dati, scegli il modo di pagamento e come vuoi essere pagato.

Accetta il contratto, dopo averlo letto attentamente, e aspetta la card con il tuo codice operatore.

A questo punto scegli i tuoi negozi e fatti applicare lo sconto previsto.

Coinvolgi, se lo ritieni opportuno, tutti quelli che conosci, fagli acquistare la MMA card dicendo loro di inserire il tuo codice operatore in fase di registrazione.

Aspetta ogni fine mese per i calcoli dei tuoi guadagni e il loro pagamento.
Che cos’è l’MMA marketing

È un sistema di vendita che esiste da molto tempo e che tutti noi lo pratichiamo senza accorgercene e senza mai guadagnare niente, c’è chi ci riesce meglio degli altri e chi no ma nessuno può dire di non averlo mai fatto.
È da quando l’uomo ha il dono della parola, o forse anche prima, che pratica questo metodo di vendita denominato il PASSAPAROLA che noi adesso chiameremo l’MMA marketing, perché al vecchio sistema abbiamo apportato delle piccole modifiche che lo rendono unico ed equo nel gratificare i collaboratori.
Ogni giorno facciamo il passaparola, per i viaggi, per i ristoranti, per gli alberghi, per le palestre, per i posti da visitare e persino per le persone, per chi vale la pena di frequentare e pi chi no, gli esempi potrebbero essere a migliaia però la domanda che ci viene spontanea è una QUANTO GUADAGNIAMO per svolgere quest’attività nel corso della nostra giornata? 
La risposta è una, come per la domanda, NIENTE non guadagniamo niente.
Eppure ogni volta che un nostro amico segue il nostro consiglio, sviluppa un fatturato e di conseguenza un guadagno per la ditta e a noi non viene nulla in tasca a parte la gratitudine se il consiglio soddisfa le attese del nostro amico.
Oggi le cose potrebbero cambiare, oggi consigliare la MMA card a un nostro amico potrebbe, oltre che la gratitudine, farci guadagnare dei soldi e far guadagnare dei soldi al nostro amico, oltre al fatto che potrà risparmiarne degli altri se continuerà a seguire i consigli e quindi ad andare a spendere i suoi soldi presso i nostri negozi convenzionati.

L’MMA marketing è semplicemente uno dei tanti sistemi per distribuire prodotti e/o servizi, non c’è nulla di magico in questo modello, perché ha una struttura ben definita e collaudata nel tempo.
Ogni consumatore è congiunto, mediante un contratto di associazione, al consumatore che l’ha introdotto nel sistema, e al produttore che fornisce direttamente il bene.
Aforismi

Pensa da uomo saggio ma comunica nel linguaggio del popolo. 
(William Butler Yeats)
Per avere la certezza bisogna cominciare a dubitare.
(Proverbio kenyota)
Pochi sono gli uomini pronti a rendere omaggio, senza sentimenti d`invidia,              al successo di un amico.
Eschilio
Il destino non è nella ruota ma nelle tue mani. Ed è per questo, credimi,             che è meglio fingersi acrobati che sentirsi dei nani.
(Renato Zero, La tua idea)

La via del saggio è agire, ma non competere.
(Lao Tzu)

mimandaunamico
I nostri recapiti
www.mimandaunamico.it
www.mimandaunamico.com

www.sendafriend.it
info@mimandaunamico.it
tel. 081 376 22 04 fax. 081 742 48 40 
Per chattare con noi mimandaunamico@hotmail.it
